Capitulo 1
INTRODUCCION

1. Nacimiento de dos gigantes

Al filo de 1950, aunque de modo diferenciado, dos grandes paises entraron o
reentraron en la escena politica internacional. Tras la creacion en 1949 de una
Republica Popular como consecuencia de la victoria de los comunistas revolucio-
narios sobre los Nacionalistast que huyeron a Taiwan, China Continental comen-
z6 a experimentar un cambio politico radical hacia d socialismo.

Desde entonces, y durante toda la época Maoista (1949-78)2, € control gerci-
do por las autoridades chinas sobre las actividades econémicas o politicas fue
mucho més profundo que € gercido en tiempos del dltimo emperador, del
Kuomintang (KMT), o incluso delos japoneses®. Consecuentemente, estrictos con-
troles econdmicos y politicos e instrucciones provenientes del Partido Comunista
Chino (PCC) dcanzaron atodos | os estratos de la Republica, incluyendo las empre-
sas publicas, el mundo laboral, laactividad agraria, y la vida familiar (planifica
cion familiar).

1Cuando e Imperio se derrumbo en 1911, un partido nacionalista, el Kuomingtang (KMT),
sucedié al ultimo Emperador en el gobierno de la nueva Republica de China. Tras la muerte en
1916 del primer presidente de la Republica, Mr. Yuan Shikai, se desatd una primera guerra civil.
Afios después, tras la creacion en 1921 del Partido Comunista Chino (PCC), v tras la ruptura de
Chiang-Kai-Chek (KMT) con los comunistas en 1927, estos Ultimos—traslallamada Gran Marcha—
ganaron €l control de la parte norte del pais. Cuando en 1937 los japoneses comenzaron a ocupar
China, ambos gjércitos (el nacionalistay € comunista) lucharon contra € enemigo coman; pero
cuando los japoneses se retiraron en 1945, la guerra civil se reanud6 durando hasta 1949, afio en el
que los nacionalistas (KMT) escaparon finalmente a Taiwan.

2Aunque Mao Tze Dong murié en 1976, el cambio politico, béasicamente centrado en la refor-
ma econdémicay dirigido por € entonces Primer Ministro, Den Xiao Pin, no comenzé hasta 1978.

3En 1937 Japén inicid unainvasion de China de caréacter sistemético y progresivo, cuyo control
parcia dur6 hasta 1945.
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Tras la progresiva eliminacion a todos los niveles de los derechos de propie-
dad (privados), la economia china se transformé en una copia del modelo econé-
mico soviético, aunque inicialmente masinclinada hacialaagriculturay las éreas
rurales. Después de un siglo de ocupaciones parciales y rendicién* a potencias
extranjeras, y a fin de defender completamente la soberania nacional, € nuevo
régimen chino decidi6 enrocarse econdmicamente, cortando lamayor parte delas
conexiones anteriores con € resto de la economia mundial. Decisién que fue
adoptada de forma simultanea al embargo comercia decretado por EE.UU. y sus
aliados contra la Republica Popular China, debido a la intervencion de esta Ulti-
ma en la Guerra de Corea (1950-53).

Ese embargo comercia dur6 nominalmente hasta los afios 70°. En esa déca-
da, tras la muerte del Presidente Mao y aun preservando las esencias del comu-
nismo —basicamente la existencia de un sistema de partido Unico y la propiedad
publica de latierra (o del suelo)— Chinainici6 la préactica de una politica econ6-
mica mucho més de acuerdo con la corriente econdémica mayoritaria del planeta
(neoclasicismo). Como resultado de o anterior, Chinainicié una nueva etapa de
liberalizacion econdmicay de progresiva apertura a comercio y a los capitales
extranjeros.

Casi smultaneamente (en 1947), y liderada por 1os principales promotores de la
nacién (Gandhi y Nehru), la vecina India gano su independencia de los britanicos?,
al tiempo que sufrié unatraumatica ruptura (denominada“ Particion™) que dio lugar
alaaparicion de Pakistan’. Esta ruptura condicionaria toda la vida del nuevo esta

4Recordemos que China fue derrotada por € Reino Unido en la Primera Guerra del Opio, de
1839 a 1842, lo que resultd en la cesion de Hong-Kong alos britanicos. Este enfoque fue seguido
por otros tratados andl ogos firmados araiz de la guerra de 1894-95 contra Japén —una guerralibra-
da por la soberania de Corea— que llevé ala cesion de territorios chinos a Rusia, y ala creacion de
un cierto nimero de enclaves extranjeros alo largo de la costa en favor de Alemania, Reino Unido
y Francia. Estos enclaves extranjeros fueron entregados a | os correspondientes gobiernos occiden-
tales como compensaciones de guerra, o que infringié una gran “humillacion naciona” a China

5Algunos paises (oficialmente o no) levantaron el embargo nada més finaizada la guerra de
Corea. Obsérvese ademés que, tras la visita del Presidente Nixon (de EE.UU.) a Chinaen 1971, la
ficcion previa por la que la nacion china estaba representada en todos los foros internacionaes
—incluidala ONU- por e minoritario régimen (del KMT) instalado en Taiwan, fue desapareciendo
progresivamente.

SEn junio de 1947, e parlamento del Reino Unido establecié un proceso paralalndependencia
de India que deberia durar alrededor de un afio. Sin embargo, debido alarepentinay creciente vio-
lencia desencadenada entre hindus y musulmanes, |os britanicos decidieron abandonar precipitada-
mente la colonia. Consecuentemente, | as autoridades indias proclamaron la Independenciade India
el 15 de Agosto de 1947.

“Pakistan quedd dividido entonces en dos provincias, Pakistan Occidental (el actual Pakistén)
y Pakistan Oriental. En 1971, tras una guerra de independencia contra Pakistan Occidental, y sobre
el territorio del antiguo Pakistan Oriental, nacid €l actual estado de Bangladesh.
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do indio hasta nuestros dias, con la persistencia del conflicto de Cachemira® y las
intermitentes disputas inter-comunitarias entre hindus y musulmanes’.

Demacrética desde sus comienzos y mucho mas descentralizada que Chinaen
relacion con la toma de decisiones econdmicas, la Unidn India también opto por
desarrollar una economia planificada, basicamente para € desarrollo de una
industria pesada, hasta entonces casi inexistente debido a la restrictiva politica
industrial-colonial, practicada por los britanicos. Y lo hizo en un contexto de
autarquia en relacion con sus relaciones externas. Recuérdese que, a mediados de
los afios 50, la politica de sustitucién de importaciones (Sl) parala promocién de
industrias nacionales —tras la proteccion de elevadas barreras aduaneras— cobro
auge en muchos “paises en desarroll0”, como estrategia para al canzar acelerada-
mente niveles més atos de renta per capita. De hecho, India no solo adopto esta
estrategia (Sl) sino que la exagero, transformandose en uno de los estados “ autar-
guicos’ mas proteccionistas del mundo “libre”.

En cuanto a su economia doméstica se afladira que la mayor parte de las acti-
vidades econémicas “formales’ indias'® tenian que ser autorizadas!'! y sometidas
a diferentes controles, los de la Unién (gobierno central) y los de los estados,
muchas veces dominados por coaliciones de partidos politicos distintas de las que
gobernaban en Delhi. Esta caracteristica de los controles mdltiples, derivada de
la distribucién constitucional del poder2 y basada en la organizacién federa de
India, ha probado a menudo su falta de funcionalidad y su escasa propension al
cambio econdmico®3; en particular cuando el gobierno central de India—buscan-

8El conflicto de Cachemira ha dado lugar a varias guerrasy a un estado intermitente de tension
entre los dos estados, Indiay Pakistan. El dltimo momento de tension se ha producido reciente-
mente con motivo del ataque terroristaa hotel Taj Mahal y otros lugares de Bombay en Noviembre
de 2008.

9La dltima de esas disputas serias ocurrié en Gujarat, en 2002, en la que arededor de 2000
musulmanes fueron masacrados por hindus, en € contexto de una vendetta indiscriminada contra
los musulmanes, quienes —seguin se dijo— habian llevado a cabo un anterior atentado contra un tren
de hindus que volvian de una peregrinacién. La mencionada matanza de musulmanes en Gujarat
fue llevada a cabo a lo largo de varios dias mientras la policia local —dependiente de las autorida-
des locales hindus (BJP)— permaneci6 aparentemente indiferente.

10Egtas actividades economicas formales dan empleo en la actualidad tan solo a 10% de la
mano de obraindia. N6tese que s 1a poblacidn activaindia era de 438 millones in 2006 (Cuadro 2,
pag. 310), ese 10% representaria 44 millones de trabajadores actuando en € mercado labora formal.

11Egte sistema de autorizaciones heredado de los britanicos, fue durante mucho tiempo deno-
minado “sistema de licencias-permisos del Gobierno (Gobierno=Rgj en “hindi”)".

12En |a Congtitucion de India se definieron con precision tanto las competencias exclusivas de
laUniény de los estados, como las competencias “compartidas’ por ambos poderes.

BIndia es una Unidn (estado federal) de 28 estados més varios Territorios Especiales (Union
Territories), que constantemente, y en sucesi6n, convocan elecciones pararenovar sus parlamentos.
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do la unidad de mercado— ha tratado de introducir mas racionalidad en laimpo-
sicion indirectal“.

2. Caracteristicas comunesy diferenciales de China e India

A lo largo del periodo 1947(49)-2008 China e India han compartido varias
caracteristicas econémicas y politicas, a tiempo que han mostrado diferencias
significativas en su organizacién y desarrollo politicos, asi como en la evolucion
de las politicas econdmicas aplicadas y en sus resultados.

2.1. Similitudes fundamentales de |os dos gigantes asiaticos

Ademas de la casi simultanea creacion de estos dos paises (en 1947 y 1949) y
de la entonces generalizada pobreza acumulada en ellos, una primera caracteris-
ticacomun a considerar es lade las grandes pobl aciones que ambos mantenian en
el momento de su entrada en escena, y la explosién demogréfica que sufrieron
durante décadas; explosién demogréfica que, ciertamente, durd bastante menos
tiempo en China que en India. Esta divergenciatemporal en cuanto aladecelera-
cién de su explosién demogréficajunto con otras iniciativas politicas precedentes
—mas inclinadas hacia soluciones de mercado— hizo que en los Ultimos 30 afioss
China tomara una significativa ventaja econdmica sobre India.

Una segunda caracteristica compartida por 1os dos grandes paises asi éticos, es
el modelo econdmico elegido para su progreso: el socialismo. Nétese sin embar-
go, que mientras el modelo socialista chino eraradical, basado en ladictaduradel
proletariado y en latotal propiedad publica de los bienes de produccion, el socia-
lismo indio era democratico y fabiano, en €l que la propiedad privada estaba con-

Como resultado, el pais en su conjunto esta casi en permanente campafia electoral. Esta es una
caracteristica que, combinada con la existencia de muchos partidos regionales en permanente bls-
queda de coaliciones en los estados 0 en el gobierno central, dificultay retrasalos necesarios con-
sensos relacionados con temas rel evantes para € progreso economico.

14En particular, e proceso de introduccion del Impuesto sobre el Valor Afiadido (1VA) en sus-
titucion del Impuesto sobre ventas administrado por los estados, tomé demasiado tiempo. Después
de varios intentos, su introduccién en 2005 de acuerdo con una propuesta hecha en Julio de 2004
por & entonces Ministro de Finanzas —Sr. Chidambaram— generé finalmente un cuasi-mercado
Unico en toda India

150bsérvese que, afinalesdelos 70, € PIB per cépita de esos dos paises erasimilar, siendo hoy
(2006) €l de China (2,000 US$) dos veces y media mayor que €l de India (820 US$). Vide. World
Bank (2008), World Economic Indicators.
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sagrada constitucionalmentels. Y ello mientras los poderes politicos y econémi-
cos otorgados a los estados indios eran muy amplios, |o que se contraponia radi-
calmente con los poderes econémicos y politicos de las “provincias’ chinas, que
eran (y son), casi totalmente dependientes de las directrices del PCCY.

Un tercer rasgo compartido por China e India es € de la estrategia econémica
inicialmente elegida para el crecimiento: el enrogue econdmico tras sus fronteras,
en el contexto de una estrategia comercial “orientada hacia € interior”. Esta
opcién fue consecuencia tanto de la amplia desconfianza de sus lideres hacia las
anteriores potencias coloniaes, como de las exageradas esperanzas puestas en la
magnitud y dindmica de sus mercados interiores para apoyar un crecimiento
industrial sano y sostenible.

El Estado como promotor inicia de la industrializacion es la cuarta similitud
de los dos paises analizados. Aunque las diferencias entre las politicas industria-
les de Indiaformuladas en 1948, 1956, 1977 y 1980, y las disefiadas en Chinaen
tiempos del “Gran Salto adelante” o de la Revolucion Cultural fueron relevantes,
el sector plblico fue en ambos casos la Unica cabeza visible, protagonista del
empuje industrial.

Con agunas diferencias temporalesy otras peculiaridades, ambos paises com-
partieron asimismo un quinto rasgo econdmico: el cambio de orientacion econé-
mica implementado a finales de los 70 (en China) y principios de los 80 (en
India). Sin embargo, mientras la reorientacion en China persiguié la progresiva
liberalizacion y apertura de su economia hacia el comercio y financiacion inter-
nacionales, las correccionesiniciales en India fueron basicamente dirigidas hacia
la ampliacion del papel jugado por €l sector corporativo privado®, retrasando la
apertura externa hasta 1991.

18Dehido a ese tratamiento diferenciado ala propiedad privada, las sucesivas reformas de latie-
rra en China (aungue basicamente erréneas) fueron implementadas répidamente, mientras que en
India la esperada Reforma Agraria contindia siendo un asunto pendiente, siempre condicionado a
compensacién a cambio de expropiacion.

17China es un pais altamente centralizado, con un sistema de “ley Unica’. Todas las provincias
y municipalidades se rigen por las mismas reglas, que no pueden cambiarse o renovarse (auténo-
mamente) sin permiso expreso de las autoridades centrales.

18vide Rodrick, D. and Subramaniam, A. (2004:18) “From Hindu growth rate to productivity
surge: the mystery of Indian growth transition”. NBER. Working Paper series. WP 10376. Estos
autores sugieren que en los afios 80 la aceleracion del crecimiento econdmico en India no fue solo
una consecuencia del gasto publico deficitario (keynesiano), sino también e resultado de algunas
reformas silenciosas |levadas a cabo en tiempos de Indiray Rajiv Gandhi como Primeros Ministros.
Después de un cambioinicial en el clima delos negocios privados, promovido por Indira Gandhi, su
hijo Rajiv facilitd las importaciones de bienes de eguipo, redujo ciertos impuestos, subsidio agunas
exportaciones, permitié —sin necesidad de autorizacion— larealizacion de algunasinversiones, y exi-
mi6 a las empresas del “escrutinio a priori” de la entidad controladora de los monopolios (estable-
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Cuando alolargo delos 80y 90, un mas rapido crecimiento econdémico se hizo
realidad en ambos paises, la distribucién personal de larenta empeor6 en Chinae
India; aungue lo hizo en coherencia con una perceptible reduccion de la pobreza
en términos absolutos. Indudablemente, esta es una sexta similitud (negativa) de
estos paises, que deberia ser corregida por [os gobiernos centrales de Chinae India
para garantizar la“ sostenibilidad social” de sus actuales aproximaciones a creci-
miento econémico.

Una séptima similitud de esos dos gigantes asiéticos se refiere a la prioridad
inicial dadaalaagriculturay alas actividades econdmicasrurales, afin de alcan-
zar la llamada seguridad alimentaria. Sin embargo, mientras China inicié un
rapido y completo proceso de expropiacion (de latierra) sin compensacion, y se
ensayaron y descartaron sucesivamente diferentes modelos de produccion agra-
riasocialista, en Indialaimplementacion de las prioridades agrarias se realizd de
manera mas conservadora, basi camente mediante el estableci miento de subsidios
explicitos o implicitos'® a la actividad agraria, y la promocién de la “revolucién
verde”; y eso mientras la“reforma de latierra’ fue précticamente aparcada.

Como octava similitud de Chinae India, se subrayaralagran cantidad de mano
de obra en esos dos paises, aun dependiente de las actividades agrarias®. De
hecho, ningulin otro pais del mundo tiene a dia de hoy la (enorme) capacidad de
China e India para transferir recursos humanos desde la agricultura a los sectores
no-agrarios, circunstancia que coloca a estos dos paises en una posicion privile-
giada de cara a su desarrollo econdmico en los proximos 30-40 afios. A pesar de
esas ventgjas relacionadas con la mano de obra disponible, China deberia reorga-
nizar algunos de sus mercados laborales, de-segmentando a gunos sub-mercados
conectados con actividades no-agrarias urbanas®. Lo mismo podria decirse de
India en relacién con su mercado laboral formal22, que muchas veces ha actuado

cida por la Ley de “Précticas restrictivas de la competencia y Monopolios). Todas esas paliticas
silenciosas mejoraron la “productividad conjunta de los factores’ en India, desde € 0.9% de creci-
miento anual medio registrado en los 70 hasta el 3.7% alo largo de los 80. Sin embargo, voces cri-
ticas contra las politicas de Indiray Rajiv Gandhi han sugerido que tales politicas no insuflaron aire
fresco ala economia india, sino que favorecieron mas bien alas corporaciones privadas existentes,
y no tanto alos nuevos entrantes.

19en un contexto de apoyo indirecto, la provision ala agricultura india de ciertos inputs (ener-
gia, agua, etc) fue durante muchos afios realizada a precios subvencionados, y por tanto alejada de
criterios correctos para la asignacion eficiente de los recursos.

20N Gtese que en 2006 la poblacién rural de China era del 58.7% del total (1,312 millones),
mientras que la de India era del 71% del total (1,110 millones). Vide World Bank (2008) World
Development Indicators. Obsérvese que no toda la poblacion rural se dedica a actividades agrarias.

21\/ide IMF (2004:88) World Economic Outlook Box 2.3. Can Chinasugtainits rapid output growth?

22| asleyeslaboralesindias hacen muy dificil despedir a empleados en las grandes unidades de
produccion (por encima de 100 trabajadores) sin permiso de las autoridades administrativas.
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como mecanismo disuasorio de lainversion domésticay de la entrada en €l pais
de Inversiéon Directa Extranjera (IDE).

La novena caracteristica comuin de estos dos paises, relativa a los escasos
ingresos publicos de sus administraciones centrales en términos de sus PIB, gene-
radora ocasiona de déficit publico®, es en cierto modo tributaria de su peculiar
historia econdémica. De hecho, en un contexto inicia de generalizada pobreza que
impedia una recaudacion suficiente de impuestos directos e indirectos, |os benefi-
cios de las empresas publicas jugaron un papel importante en €l total de ingresos
publicos de las administraciones centrales de China e India. Por supuesto, este rol
de las empresas publicas fue una consecuencia del modelo de desarrollo elegido
inicialmente, basado en esas empresas y en €l enroque comercial.

Cuando ese modelo entr6 en crisis de resultas de laliberalizacion progresivay
de la competencia creciente, la reduccion de beneficios de las empresas publicas
Ilevd a una decadencia relativa de sus ingresos publicos totales y ala aparicion o
al crecimiento del déficit publico en China e India; y esto a partir de una base de
bajo gasto publico de sus Administraciones Plblicas, en términos de PIB,

A continuacién se mencionard una décima caracteristica compartida hoy
(2006) por China e India, conectada con su didspora demogréfica: la relevancia
de las remesas de emigrantes recibidas por anbos paises. De modo no sorpren-
dente, Indiay China (junto con México) son |os paises receptores de remesas mas
importantes del mundo?, con cifras anuales que superan los 20.000 millones de
ddlares; representando tales remesas alrededor del 2.7% del PIB en India, aunque
menos del 1% en el caso de China.

Como undécima caracteristica comin, podriaaludirse alas deficiencias de los
sistemas financieros de ambos paises, en particular las del sistema financiero
chino. Nétese que el sector bancario chino —con predominio absoluto en el siste-
ma financiero— continlia siendo casi totalmente dependiente del sector publico, y
manejado més bien con criterios administrativos que con criterios de mercado;
consecuentemente, puede decirse que el sistemafinanciero de China acumulaun
retraso importante en términos organi zativos y de diversificacion de instituciones
e instrumentos, incluso en relacion con los sistemas financiero y bancario de
India.

23F] déficit publico en China—que era de arededor del 3-4% en términos del PIB en los pri-
meros 2000 parece haberse reducido recientemente a cifras de alrededor del 1-1.5%.

24\/ide Cuadro 9, pag. 317 del Apéndice Estadistico. Construido con cifras tomadas del World
Bank (2008). World Developmenrt Indicators.

25\/ide Cuadro 7, pag. 315 del Apéndice Estadistico. World Bank (2008). |dem nota anterior.
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Finalmente, aunque ahora desde un punto de vista palitico, podria audirse a
una duodécima similitud entre los dos grandes vecinos asiaticos: su implicacién
en luchas internas esporédicas o duraderas y en tensiones externas o guerras con
paises vecinos. Asi, mientras China se vio envuelta alo largo de los dltimos 59
afos en una confrontacion armada en Coreay en otra contra India—mas €l caso
delaanexién de Tibet—y en severas tensiones fronterizas con la Unién Soviética
o Taiwan, Indiaperdi6 una guerralimitada contra Chinay haestado implicadaen
tres guerras contra Pakistan?.

De otro lado, la existencia de prolongadas luchas internas ha sido otra de las
caracteristicas comunes de esos dos paises. En particular, [a“ Revolucién Cultural” 2
en China (1966-76), las intermitentes y violentas disputas entre hindus y musulma-
nes en India, asi como ciertasiniciativas pro-independenti stas en ambos paises, son
fendbmenos gque han desviado un volumen significativo de recursos humanos y
financieros que podrian haberse dedicado con ventaja a actividades productivas.

2.2. Diferencias significativas entre China e India

Aunque ciertas diferencias han sido ya enunciadas al hablar de las similitudes
de China e India, ahora se explicitaran algunas més. Para comenzar se sefialara
que, como derivada de los diferentes sistemas politicos de esos dos paises —dic-
tadura vs. democracia federal— el proceso de toma de decisiones en India es muy
lento en comparacion con el de China. En muchos temas de reforma econémica
gue, como minimo caen parcialmente bajo las competencias constitucionales de
los estados, la formacion de consensos es imprescindible en India. Pero laregla
del consenso —segln sugiere la Teoria de la Eleccién Pablica— a menudo parali-
za latoma de decisiones, |0 que coloca a India en posicién de inferioridad con
respecto a China en términos de vel ocidad de gjecucion de las reformas estructu-
rales requeridas®.

2En e contexto de las relaciones politicas entre Indiay Pakistan podria decirse que en los pasa-
dos 61 afios esas relaciones nunca han sido normales.

2'Ese fue un periodo (1966-76) de la reciente historia de China en € que muchas de las auto-
ridades tradicional es fueron expul sadas del poder, mientras jévenes universitarios organizaron aso-
ciaciones de “Guardias Rojos’, en apoyo de las ideas de Mao-Ze Dong, proclamadas en su Libro
Rojo. En ese periodo hubo movimientos rel evantes de gente desde |as ciudades a campo (castigos)
y viceversa, sangrientas luchas en provincias, y arrestos de artistas e intelectuales considerados
como revisionistas. La Revolucion Cultural termind con la muerte del Presidente Mao (1976).

28Egte es un problemasimilar al sufrido en laactualidad por la UE en comparacion con EE.UU.
De hecho |os mecanismos de toma de decisiones en la UE en relacién con temas comunes, consu-
men mucho tiempo y a veces son paralizantes. L gicamente, este problema se ha agravado después
de las Ultimas ampliaciones que han llevado ala UE atener 27 miembros.
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Otra diferencia econdmica relevante entre estos dos paises es la referida a
ciertos rasgos de sus mercados laborales. Aungue ambos estan (todavia) mayori-
tariamente basados en actividades y éreas rurales, su comportamiento ha sido y
esmuy diferente, siendo €l de Indiacasi completamente flexible, excepto enrela-
cion con actividades formales?, mientras el de China ha estado durante décadas
casi enteramente protegido, segmentado y controlado por los poderes publicos.

Las estrategias de industrializacién de estos dos paises también han sido muy
diferentes desde €l inicio de las reformas (1978-80). La de China ha estado basa-
da en la sustitucién progresiva de las empresas publicas®, por numerosas pero
més bien pequefias empresas privadas chinas; y también por |a rapidamente cre-
ciente IDE (empresas extranjeras) basicamente localizada en ciertas areas coste-
ras, y mayormente inclinada hacia la exportacion. Sin embargo, la estrategia de
India ha estado mas bien basada en lentas y retrasadas privatizaciones, y cas
exclusivamente en iniciativas privadas “indias’, lo que ha resultado en modera-
dos ritmos de crecimiento industrial y de exportaciones. De modo coherente con
€s0S posicionamientos, mientras el sector servicios produce hoy (2006) en India
el 55% delaproduccién total, y la contribucion de laindustriaindiaal PIB estan
solo del 28%, la contribucion actua de la industria china es del 48%, mientras
los servicios producen en China el 40% de su PIB3,

Aungue estos dos grandes paises han jugado Ultimamente sus cartas en favor
de la liberalizacion econdémica —con ventaja tempora de China que inicié su
apertura con més de una década de adelanto con respecto a India— hay una gran
diferencia en laimportancia actual y en la velocidad de expansion del comercio
internacional de estos dos paises. Asi, mientras China mantiene un rgpido creci-
miento de su cuota comercia internacional, situada recientemente (2006) alrede-
dor del 8.0%% del total de las exportaciones mundiales de bienes®, India solo

2Notese que los Sindicatos en India, implantados bésicamente en el sector piblico y en las
grandes empresas privadas (mercados formales), suelen comportarse de manera extremadamente
beligerante, afectando a veces muy negativamente atodo €l pais.

30EN primer lugar —nada més iniciadas las reformas (1978)— el papel econdmico hasta entonces
fundamental de las empresas propiedad de Estado (EPE) comenzé a ser sustituido (parcial mente)
por el de las Empresas Publicas de los Pueblos y las Ciudades; empresas que, situadas a extramu-
ros del Plan, tenian mucha mas libertad de actuacion, incluyendo iniciativas exportadoras.
Posteriormente, cuando estas empresas comenzaron a burocratizarse comenzaron a ser sustituidas
—fundamentalmente a partir de los 90— por el sector privado.

31v/ide World Bank (2008), World Development Indicators. Libro ya mencionado.

32Ega cifra ha sido elaborada a partir de cifras tomadas del World Bank (2008) World
Development Indicators.

33Egta cuota del 8% del total mundia de exportaciones de bienes colocaba a China en 2006
como €l tercer exportador més importante del mundo, detras de Alemaniay EE.UU., y por delante
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mantiene una cuota cercana al 1.0% mientras que €l crecimiento de tal cuota es
muy lento34. Lo mismo podriadecirse en relacién con lal DE recibida, que duran-
te muchos afios ha sido enorme en China®, acanzando todavia hoy (2006) una
cifrade arededor del 3.0% en términos del PIB. Esta cifra contrasta con €l esca-
so volumen de la IDE tradicionalmente recibida por India, hasta recientemente
(2005) situada siempre por debajo del 1% de su PIB. Esta es una circunstancia
gue ha condicionado adicionalmente el proceso de industrializacién de India 'y
gue ha limitado sus capacidades exportadoras. Sin embargo, en 2006 y 2007 la
IDE recibida por India ha alcanzado cifras de en torno a 2% del PIB indio, lo
gue apunta hacia una nueva tendencia de caracter mas positivo.

Como resultado de su anterior y exitosa apertura econémica, y de la prece-
denciaen lasolucion del problema de su explosién demogréfica (1o que ha resul-
tado en un rgpido incremento de la tasa de ahorro interno en China), este pais ha
generado tasas de inversion més atas que han permitido que China crezca alo
largo de las Ultimas tres décadas a un ritmo anual de crecimiento de dos digitos.
Tasa de crecimiento de la economia de China, de alrededor del 10% anua como
media, que ha rebasado significativamente ala de Indias®.

Un rasgo relevante de carécter social, subyacente ala economiade India, es el
Ilamado sistema de castas; sistema que, aunque abolido constitucionalmente tras
la Independencia, contindia funcionando “de hecho” en la sociedad; aunque cier-
tamente con menor relevancia, particularmente en areas urbanas donde |os matri-
monios entre personas de distinta casta se han hecho frecuentes. Sin embargo,
como consecuencia de la existencia factica de castas, los sucesivos gobiernos
indios han venido practicando con las castasinferiores —dalits o intocables, y gen-
tes tribales— una cierta discriminacion positiva®” que, aunque “ conveniente” 3 para

de Japdn. Al diade hoy, principios de 2009, China puede ser € segundo pais exportador detras de
Alemaniay por encima de los EE.UU. Vide The Economist 2009, 17 de Enero, pag. 66.

34En los 3 afios del periodo 2002-2005, China expandi6 anualmente su comercio internacional
de bienes por un importe semejante a volumen corriente del comercio anual de India.

35En los dltimos 10 afios el volumen de la | DE (medidaen términos del PIB) recibida por China
se ha movido alrededor del 3.5-4.5%. En 2006 |o hizo alrededor del 3%.

38En las tltimas dos décadas y media ha habido una diferencia en términos de tasa real de creci-
miento del PIB de estos dos paises, de alrededor de 3.6-4 puntos porcentuales. Esta diferencia per-
mite explicar por qué en 2006 Chinateniaun PIB per capita 2.5 veces superior a delndia. Y elo aun
cuando a fina de la época maoista ambos paises tenian aproximadamente e mismo PIB per capita.

37En India, y desde hace décadas, se han venido aplicando cuotas en relacion con la educacion
y el empleo publico. Desde 1950 el 22.5% de las plazas universitarias y de empleos publicos han
quedado reservadas para los intocables y gente tribal. Adicionalmente, desde 1993, un 27% de los
empleos gubernamentales han quedado reservados a miembros de otros colectivos atrasados. Vide
The Economist. Oct. 6th. 2007, pag. 77.

38Como todos |os economistas profesionales conocen, la justicia social puede alcanzarse por
otros procedimientos menos perturbadores para la asignacion eficiente de recursos.
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alcanzar una cierta justicia socia, ha inducido algunos problemas de asignacién
de recursos. De hecho la existencia de castas, por comparacion a ciudadanias uni-
tarias —como basicamente ocurre en China— constituye otra barreraadicional para
alcanzar la eficiencia en los mercados de trabajo y para la promocion econémica
de India.

Una diferencia relevante, esta vez favorable a India, es la de su estructura
poblacional. Indudablemente, como resultado de su més duradera explosion
demogréfica, € porcentaje actual de indios por debajo de los 15 afios de edad
supera con mucho al de China®, pais este que esta cerca de enfrentarse con los
tipicos problemas derivados de una poblacion envejecida

Con todos los anteriores datos sobre la mesa, se finalizara esta breve compa-
racion de las caracteristicas econdmicas y politicas de China e India diciendo
que, a dia de hoy (2009), la comunidad internacional considera de modo muy
diferenciado a estos dos paises. China, que hasta recientemente era considerada
por e mundo occidental tan solo como un mercado lleno de oportunidades, hoy
se hatransformado en una fuente de preocupaciones, dada lardpida velocidad de
progresion de sus cifras agregadas, particularmente las de sus exportaciones a
EE.UU. y aEuropa, y las de sus inversiones y negocios en Africa.

Sin embargo, India, aunque ganando en la actualidad més atencion de los
poderes econdmicos (basicamente EE.UU. y Europa), no esta todavia en e cen-
tro de su consideracion. A pesar de ello, proyecciones optimistas sobre el futuro
econémico de estos dos paises y, sobre todo, los desafios politicos comunes que
estas dos naciones tendran que enfrentar, individualmente y como parte de la
comunidad internacional, nos han animado a larealizacién del siguiente andlisis
econodmico y politico de esos dos grandes paises.

3. Lento crecimiento inicial de China e India

Dejando a un lado el préctico estancamiento econémico (en términos de PIB
per capita) experimentado por China e India en la primera mitad del siglo xx%,
ha de sefialarse que, por diferentes razones, las primeras tres décadas de la vida
politica de estos dos nuevos estados no fue facil, mientras su g ecutoria econo-

39E| porcentaje de indios por debajo de la edad de 15 afios alcanza en la actualidad (2006) la
cifra del 32.5% de la poblacién total, mientras que esa misma cifra en China es del 21.1%. Vide
World Bank (2008) World Economic Indicators.

4Oprécticamente, €l PIB per cépita de estos dos paises no creci6 nada en la primera mitad del
siglo xx. Este estancamiento fue causado en uno de ellos (China) por el marasmo econémico inter-
no provocado por las incursiones de g ércitos extranjeros en su territorio —finalmente por lainva-
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mica fue pobre y por debajo de lo esperado; y esto aun cuando China alcanzara
un significativo desarrollo de su actividad industrial mientras incurria en profun-
dos costes en términos de las inversiones realizadas.

Durante la mayor parte del periodo* comprendido entre 1950 y 1978(80)%,
mientras e mundo en su conjunto experimentaba una tasa histérica maxima de
prosperidad (2.9%)%, medida en términos de crecimiento del PIB per capita, China
e India acumularon un significativo retraso. Especificamente, en € periodo men-
cionado € PIB per capita de China crecié a unatasa anual media del 2.3% mien-
tras que € de Indialo hizo a 1.3-1.5%. Nétese que, degjando a un lado € especta
cular caso de Japdn, asi como los de Corea de Sur, Hong-Kong, Singapur y Taiwan
—paises cuyos PIB per capitacrecieron en esas tres décadas a tasas anual es por enci-
ma del 5%~ los ritmos de crecimiento por persona de China e India también se
retrasaron por comparacién con los de Tailandia (3.6%), Maasia (2.9%), Sri-Lanka
(2.5%) y otros paises asiéticos.

En relacién con la evolucién anual media de su PIB real absoluto y en ese
mismo periodo, China e India también se retrasaron por comparacion con Asia
(ex-Japdn) en su conjunto. Especificamente, mientras Asia (ex-Japon) crecia en
el periodo 1950-73 —en la llamada “época dorada del capitalismo”— a una tasa
anual media de arededor del 5%, Chinalo hizo al 4.4%*, e India a una media
del de alrededor del 3.5%, lallamada “tasa india de crecimiento” 4. Asi pues, s
el PIB real de Chinae Indiaseretrasaron, y lostipos de crecimiento de sus pobla-
ciones se movieron alrededor de la media de Asia (ex-Jap6n), que fue ddl 2.2%
(2.0% en Chinay unacifraago mayor en el caso de India), los PIB per cépitade
estos dos paises tenian necesariamente que retrasarse.

sién japonesa—y por la constante incertidumbre y destruccién de activos y vidas provocados por
las guerras civiles, que en definitiva llevaron a los comunistas al poder en China Continental en
1949.Y en € otro (India) por la continuacion de |a estrategia expl otadora desplegada durante siglos
por los britanicos. La tasa de crecimiento del PIB per cpita en Indiaen e periodo 1900-1948 ha
sido recientemente estimada por Sivasubramanian (1998), que ha sugerido unacifracasi nula. Vide
Y.V. Reddy (2000) Reserve Bank of India. RBI Bulletin. Dec.07.2000.

4Es decir, en los afios comprendidos entre 1950 y 1973.

42De aqui en adelante, se usaran los afios 1978 y 1980 como afios en los que, por diferentes
razones, |as velocidades de crecimiento de China e India se aceleraron.

43Vide Maddison, A. (2001:129) The World Economy, A Millennium Perspective OECD. Paris.
No6tese que €l periodo considerado por Maddison como la “ Edad dorada del capitalismo”, de cre-
cimiento méximo, se extendio estrictamente desde 1950 hasta 1973.

4 acifradel 4.4% de crecimiento anual de China durante el periodo 1952-78 ha sido tomada
de Maddison, A. (1998:73) Chinese economic performance in the long-run, Paris. OCDE.

4SEste llamado “crecimiento econdmico indio” (3.5%), coherente con un crecimiento contem-
poraneo del PIB per capitadel 1.3-1.5%, es una conocida expresién origina del Prof. Krishna.
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El crecimiento lento de estos dos paises en el periodo 1950-73 se debid avarios
factores: 1) alainestabilidad econémica interna generada en China por los suce-
sivos “experimentos’ |levados a cabo en relacion con lareformade latierray con
laforzadaindustrializacion del pais en tiempos del “ Gran Salto”, asi como por las
luchas politicas desencadenadas en los afios 60 y 70 (época de la “Revolucion
Cultura™); 2) alos problemas politicos externos de India con Chinay Pakistén,
gue condujeron a una guerra perdida con China y a tres guerras sucesivas con
Pakistan, y a permanentes tensiones fronterizas con Pakistan en lallamada “linea
de seguridad” de Cachemira; 3) a aidlamiento mas bien voluntario de estos dos
paises, en relacion con la division internacional del trabajo; y 4) a modelo elegi-
do para su progreso econdémico interno (sociaismo radical en China, y extremado
intervencionismo en India).

4. Comportamiento brillante en los Ultimos 25 afios (1980-2005) y posiciones
actuales de China e India

Contrariamente, el comportamiento econdmico de China e India en las dos
Ultimas décadas del siglo xx y primeros afios del xx1 ha sido muy diferente por
comparacion a sus respectivas gjecutorias econémicas en € periodo 1950-
1978(80). A partir de 1978 la concepcion de la politica econémica cambi6 radi-
camente en China: el principio de“supremacia’ dela“produccion agraria colec-
tiva’ fue abandonado, las actividades industriales y de servicios de pequefia
dimension fueron liberalizadas paulatinamente (funcionando desde entonces
mejor que las operadas por empresas publicas), y la economia se abrid progresi-
vamente a los intercambios externos de bienes y servicios y a las inversiones
extranjeras directas (IDE).

Esta nueva orientacion de la economia china nacida en 1978, no fue seguida
ni por la Unién Soviética —cuya economia se estaba derrumbando en aquellos
dias*-ni por India, pais que en lugar de abrazar en 10s 80 un nuevo estilo de poli-
tica econdmica “orientado hacia afuera’, se limitd a la reaizacién de algunas
correcciones “internas’, dando més oportunidades al sector corporativo (nacio-
nal) privado en el desarrollo industrial, mientras aceleraba el gasto publico*”. Esta

46N otese que en 1978 el PIB per cépita (en dolares) de China era equivalente al 15% del de la
Unidn Soviética, mientras que en 2006 el PIB per cépita de China era de alrededor del 35% del
de Rusia. Vide World Bank (2008) World Development Indicators.

47Un argumento comiinmente usado para explicar el rapido, pero insostenible, ritmo de creci-
miento del PIB indio en los 80, basado fundamentalmente en el gasto publico deficitario, fue cla-
ramente explicitado por Ahluwalia, M. (2002) “Economic Reforms in India since 1991: has gra-
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combinacion de politicas en India generé —en paralelo con tasa reales mas altas
de crecimiento interanual del PIB (5.7%)— inflacién insostenible y significativos
déficit publico y externo. Finalmente, en 1991, para corregir su extremadamente
dificil situacién en relacion con la disponibilidad de reservas exteriores, Indiano
tuvo otra opcidn que comenzar un primer periodo de reformas significativas.

Como consecuencia de las reformas emprendidas en favor de una mayor liber-
tad de mercado —iniciadas 13 afios antes en China (1978) que en India (1991)—
ambos paises comenzaron una nueva etapa de su historia econdémica; por supues-
to que, aunque la gjecutoria de India en los Ultimos 27 afos ha sido muy buena,
la nueva tendencia econdmica registrada por China en los pasados 30 afios ha
sido simplemente espectacul ar.

Especificamente, en relacion con el periodo 1978-2006, China, ayudada por
una tasa més moderada de crecimiento demogréfico®, que se movié desde un
ritmo anual medio del 2.0% en el periodo 1952-78 a otro del 0.9% en el periodo
1990-2006%, experimentd una sorprendente tasa de crecimiento de su PIB per
capita, del 8.0-8.5%. Entretanto, India solo alcanzd una cifra mucho mas modes-
ta, del 3.9-4.0%; tasa comparativamente comprimiday derivada en buena medi-
da del mantenimiento de una alta tasa de crecimiento demografico, situada en
esos 27 afos en torno al 1.8-1.9%%.

Anfadiendo las tasas de progresion de lapoblacion y del PIB per capita, puede
deducirse con facilidad que en € periodo anteriormente considerado (1978-2006)
el PIB de China creci6 anualmente a un ritmo de alrededor del 10%, mientras que
€l delIndialo hizo entorno al 6.0-6.1%. NGtese sin embargo, que mientras la pro-
ductividad del trabajo en Chinacreci6 alrededor del 6% en el periodo 1978-1995,
la*“productividad conjunta de sus factores’ (PTF) solo 1o hizo a 2.5-3.5% en ese
periodo®, lo que significa que € ritmo de crecimiento de la productividad del
capital invertido en China fue bajo. Variables que pudieron haber afectado mas
significativamente ala mayor velocidad de crecimiento econdémico de Chinafue-

dualism worked?” Journal of Economic Perspectives Vol.16; y también por Srinivasan, T. y
Tendulkar, S. (2003) en “Reintegrating India in the World Economy” Institute for International
Economics, Washington D.C.

48En China, desde 1972 en adelante y como se comentara en el Capitulo 3, la presion oficial
indirecta sobre las familias en relacion con e tamafio familiar (nimero de hijos) fue més que sig-
nificativa.

49A este respecto pueden verse las cifras de Maddison, A. (1998:66) Libro ya mencionado; asi
como las cifras del WB (2008) World Development Indicators.

50De acuerdo con estimaciones recientes, la tasa de crecimiento anual de la poblacion de India
en el periodo 2006-2015 sera del 1.2%. Vide World Bank (2008), libro ya mencionado.

S1pgra entrar en detalles sobre las diferentes mediciones, redizadas en diferentes periodos, de
la PTF en China, véase Rieddl, J. et a. (2007:21) How China grows. Princeton University Press.
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ron: 1) las significativas transferencias de mano de obra desde la agriculturaala
industriay los servicios, y desde las empresas publicas a las privadas; 2) € cre-
cimiento del nivel educativo medio; 3) la participacion creciente de la poblacion
activa en la poblacion total, particularmente mujeres; y 4) las comparativamente
altas tasas de inversion registradas.

La combinacion de sus poblaciones grandes y crecientes, con el (bajo) nivel
inicial (en 1978-80) de sus PIB per capitaf?, y con |las dos cifras mencionadas del
10% y del 6% relativas a crecimiento medio de los PIB de China e India en los
ultimos 25 afios, han situado en nuestros dias (2006) a estas economias en los
puestos 2° y 4° del ranking mundial referido a los PIB-PPA de los distintos pai-
ses del mundo.

Obsérvese sin embargo, que las disparidades actuales (2006) en términos de
tasas anuales de crecimiento de los PIB de China e India—en gran medida debi-
das alaanterior implementacion de las reformas en China, a su més rdpidaindus-
trializacion y a la anterior compresion de su tasa de crecimiento poblacional—
podrian acortarse significativamente en el futuro si el ritmo de crecimiento de la
poblacion india se redujera (como esta ocurriendo ya en la actualidad), y la
implementacion de las llamadas “reformas de segunda generacion” se acelerara.

De hecho, € crecimiento en India del ahorro interno y externos en los Ulti-
mos afios (2005-2007) ha permitido alcanzar mayores tasas de inversién domés-
ticaen capital fisico (y humano), o que haposibilitado la reduccion de las recien-
tes disparidades de |as tasas de crecimiento de China e India. N6tese que €l nivel
de latasa de crecimiento “sostenible” del PIB> de India ha saltado recientemen-
te desde el 6% a 7.5-8%.

5. China e India: dos paises con grandes expectativas econémicas

Aungue no deberia ignorarse la débil posicién econémica media de los ciu-
dadanos chinos e indios, que tan solo cuentan con limitados PIB per capita®

52En ¢ afio 2006, e PIB per cépita de China, en términos de PPA, era de alrededor de 4.660
ddlares, mientras que el de India era de unos 2.460. Nétese que el PIB-PPA per céapita de EE.UU.
—amenudo tomado como referencia para hacer comparaci ones internacional es— al canzaba en 2006
lacifra de 44.070 ddlares. Vide World Bank (2008) World Economic Indicators.

53Desde 2006, ha comenzado a llegar a India un volumen de inversiones extranjeras directas
(IDE) yasignificativo, con cifras cercanas a 2% de su PIB.

54Se esta aludiendo aqui al Ilamado “ steady growth rate”, expresion acufiada hace muchos afios
por la Teoria del Crecimiento Econémico.

55Estas cifras, referidas a 2006, estan medidas en términos de délares de EE.UU. y atipos de
cambio corrientes. Vide World Bank (2008). World Development Indicators.
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—2.000 délares en Chinay 820 en India— mientras padecen una cierta escasez en
la provision de muchos bienesy servicios publicos y privados, tampoco deberian
subestimarse las capacidades para en progreso econémico de estos dos gigantes,
supuestamente llamados a transformarse en poderes globales.

En relacion con las predicciones sobre e futuro econémico de esos dos pai-
ses, ha de subrayarse que aquellas deberian moverse en dos niveles: en € estric-
tamente econdmico, y también en el politico. Especificamente, los fundamentos
de cualquier prediccién econdémica sobre el futuro de China e India tendran que
descansar en la teoria del desarrollo econémico aplicable a aquellos “paises en
desarrollo” que experimenten rapidos cambios estructurales®, y en lateoria con-
vencional del crecimiento econdmico®”. Esa aproximacién econdémica muestra a
las claras una tendencia de China e India (menor en el caso de India) hacia una
rapida ganancia de cuotas mundiales, refiéranse estas a sus PIB, 0 a su comercio
internacional (exportaciones o importaciones); tendencia que a su vez ha sido
causay efecto de los importantes flujos de inversiones extranjeras directas (IDE)
recibidos, particularmente por China. En este contexto puramente econémico, los
resultados del gercicio publicado en 2003 por Goldman-Sachs® son bastante
ilustrativos.

Usando las dltimas proyecciones demogréficas disponibles, introduciendo
supuestos “razonables’ sobre la evolucién de las tasas de ahorro interno, sobre
las entradas de capital esperables, y sobre las tendencias de la productividad, los
autores del gercicio de Goldman-Sachs extrapolaron |as tendencias econdémicas
de China e India, afio por afio, desde 2003 hasta 2050. Ese mismo gjercicio fue
también realizado para los paises occidentales méas importantes, incluyendo
EE.UU. Nétese sin embargo que, cuanto més largo sea el periodo de las predic-
ciones econométricas realizadas menor serd su credibilidad, dado que aquellas
resultaran progresivamente afectadas por los cambios econémicos y politicos
nacionales e internacionales sobrevenidos; cambios que no podran ser anticipa
dos con precision o que no podrén preverse en absoluto.

De acuerdo con las conclusiones del mencionado estudio, tan pronto como en
2009 un pequefio grupo de 4 paises (China e India, més Rusiay Brasil) alcanza
ra un crecimiento absoluto de su produccion conjunta (en délares) mayor que e

56Egtas teorfas estén basadas principalmente en el modelo de Lewis para la industrializacion
rapida, y en las oportunidades derivadas del atraso, original de Gerschenkron. Vide Todaro, M.
(2003) Economic Development. 8t Ed. Pearson Education.

57"Basada fundamental mente en € modelo neoclésico, con e complemento de lateoria del cre-
cimiento enddgeno.

58vide Wilson, D. and Purushothaman, R. (2003) “ Dreaming with BRICs. The path to 2050”.
Goldman Sachs Global Economic Website, Global Economics Paper N° 99 October.
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gue obtendran conjuntamente |os 6 paises actual mente méas importantes: EE.UU.,
Francia, Alemania, Italia, Japén y el Reino Unido. Esto significaba que en 2009
el mencionado grupo de 4 paises se transformaraen el motor del crecimiento eco-
noémico del mundo.

Seguln se sefidaba en € estudio audido, € proceso de crecimiento econémico
rgpido de esos 4 paises, comandados por Chinae Indig, continuariasine die, lo que
ceteris paribus induciria en 2050 un cuadro no imaginado hasta recientemente, en
relacion con las potencialidades de los paises analizados. China, EE.UU., e India,
y por ese orden, serian entonces los paises econémicamente y politicamente més
poderosos del mundo. Detrés de ellos, pero lgjos en € juego econdmico, y conse-
cuentemente en e politico, se situarian Japon, Brasil y Rusia. Finamente, en €
ultimo vagodn, y por este orden, se situarian el Reino Unido, Alemania, Franciae
[talia®.

Es probable que las tendencias contenidas en la reciente historia econdémica
marquen unaevolucion futura que no se separara demasiado de las descritas ante-
riormente, particularmente en los casos de China e India. Estos son dos paises
con pobl aciones crecientes —parti cularmente | ndia— con grandes reservas de fuer-
za de trabgjo dedicadas a actividades agrarias pero con productividad marginal
nula, con un gran margen parala mejora técnica de sus capitales fisicos y huma
nos, y con una gran capacidad para generar ahorros internos, particularmente en
el caso de Chingfl,

Contrariamente a lo sucedido en el pasado en los casos de Japdns2, Corea,
Taiwén y otros tigres asiaticos, China e India parecen situarse —a comienzos del

59Laactual crisis econdmicamundial va ha hacer mucho més f&cil el anterior prondstico, dado
que los PIB de todos los paises occidental es mencionados se contraeran en 2009.

60N Gtese que mucho antes de 2050, algunos de |os paises actualmente pertenecientes ala Euro-
Zona mas otros socios de la actual Union Europea podrian haberse incorporado a una federacion
europea. En nuestra opinion, es esperable que tras la formacién de una Federacion Europea selecti-
vay de carécter voluntario —algo que necesariamente ocurrira fuera de la actual hoja de ruta vaga-
mente disefiada en el reciente Tratado de Lisboa (2007)— la economiade lafederacion alcanzard sig-
nificativas economias deintegracion de hasta el 2% del de su PIB conjunto, lo que acelerarasu ritmo
de crecimiento. Légicamente, todo esto podria contradecir 1os mencionados resultados del estudio
de Goldman-Sachs. En relacién con las mencionadas economias de integracion, vide Rahman, R.D.
and Andreu, JM. (2005:66) Overcoming the EU-Crisis. Cérés Editions. Tunez.

61Aunqgue hasta recientemente el Ahorro Nacional Bruto de China en términos del PIB oscila-
ba entre el 37-43%, hoy (2006) esa cifra ha alcanzado el 54%. Sin embargo, en 2006 el Ahorro
Nacional Bruto de India en términos de su PIB acanzaba el 34%. Vide World Bank (2008) World
Development Indicators.

62Un argumento a menudo escuchado en Occidente es que el répido progreso econémico actual
de China, podria reducirse significativamente en un periodo de pocos afios, como ocurrié en Japén
en |os pasados 90.
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siglo xx1— en posiciones todavia muy alejadas a las de “rendimientos econémi-
cos decrecientes’, sufridas ya por algunos de los paises arriba mencionados.
Realmente, China e India comenzaron sus procesos de “despegue”’ en 1978(80)
apartir de niveles econdémicos significativamente mas bajos en términos de renta
per cpita que muchos de sus competidores asiéticos, y con un retraso de dos o
tres décadas. Ello, y otras circunstancias adicionales, hardn que sus potencialida-
des corrientes para la transferencia de trabajadores desde las éreas rurales hacia
los sectores industrial y de servicios—y por consiguiente, para crecer rapidamen-
te— puedan durar como minimo tres décadas méss3.

6. El sorprendente caso de India

L os anteriores comentarios sobre el brillante futuro alargo plazo de la econo-
mia de India —que colocaban a este pais a finales de la primera mitad del siglo
xXI junto a Chinay EE.UU.— podrian resultar sorprendentes para todos aquellos
gue, conocedores de las constantes denuncias y reclamaciones de comerciantes e
inversores occidentales contra la administracién india, han sido o son pesimistas
en relacion con las futuras posibilidades de la economia de India.

Aungue reconociendo que en los Ultimos 25 afios (hasta 2005) e modo de hacer
negocios en Indiano hasido fécil paralos extranjeros, nos atrevemos a afirmar que
alo largo de los proximos 12 afios (hasta 2020), muchos de |os actuales problemas
de India quedaran superados. Particularmente, se aludira agui a la consecucion de
la unidad de mercado®, a la simplificacion de la exasperante maquinaria judicial
indiaf> Ha mas lenta del mundo de acuerdo con algunos indicadores— a estableci-

63N Gtese que la duracion del periodo de transferencia de trabajadores dependera del volumen
total de trabajadores a transferir, y de lalimitada capacidad anual de absorcidn de trabajadores pro-
cedentes del campo, por laindustriay los servicios. Todo esto se especificara méas adelante.

64Hasta recientemente, algunos hombres de negocios occidentales se quejaban a menudo de la
falta de unidad del mercado en India (diferentes impuestos indirectos en diferentes estados, dife-
rentes tipos, imposicién multiple y discriminada, etc.). N6tese sin embargo que mientras esa uni-
dad de mercado era a veces enféticamente demandada por las Representaciones occidentales en
Delhi, esta unidad dista todavia de haberse alcanzado dentro de la Union Europea (en la que hay
diferentes impuestos de sociedades, diferentes retenciones en el impuesto sobre capitales, etc.).

65Como es bien conocido, la lenta maquinariajudicial de India permite, entre otras cosas, que
supuestos criminales alcancen escafios parlamentarios en sucesivas legislaturas, |0 que les protege
judicialmente. Un antiguo Presidente de India, Mr. Narayanan, en sus Ultimos meses en activo
(2002) hizo una llamada a los partidos politicos para que no incluyeran “supuestos’ criminales en
sus listas electorales. Ciertamente, hace cinco afos —de acuerdo con Outlook, un semanario indio—
no menos de 100 de los 542 Miembros del la Camara Baja en Delhi se enfrentaban a procedi-
mientos penales. Vide The Economist, June 19th 2004, page 64.
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miento de limitaciones a ciertas acciones industriales de los Sindicatos de trabaja
dores, ala smplificacién de |as relaciones mutuas entre las diferentes administra-
ciones publicas (Union y estados) y a la correccion de la extendida “pequefia
corrupcion” en esas administraciones. Esas modificaciones unto con otras que
permitan modificar el calendario politico actual que hace que el pais esté casi
constantemente en campafia electoral— son urgentes; vy, de realizarse, supondrian
un cambio muy favorable en la estructura legal de India. Indudablemente, tales
cambios podrian acelerar por si solos, aunque solo temporalmente, e ritmo de
progreso econdémico de India

De otro lado, debe subrayarse que India tiene un porcentaje de poblacion
comparativamente alto que, hablando inglés y estando envuelta en relaciones
internacionales, est bien pertrechada para la realizacién de negocios internacio-
nales, 10 que supone una significativa ventgja —aungue progresivamente men-
guante— con respecto a China.

Finalmente, se sefialara que a lo largo de la década actual y la siguiente, las
deficiencias de infraestructura, energia, educacién y sanidad de India tenderan a
corregirse, a tiempo que € problema de su crecimiento poblacional quedard
superado. Todas estas seran modificaciones que probablemente colocaran alndia
en una posicién de crecimiento constante, a tipos mas atos que los de muchos
otros poderes econémicos.

7. Exito de China e India y probables reacciones de Occidente

Medio siglo —es decir, perspectivas hasta 2050— es un periodo demasiado
largo como para mantener intocada la clausula ceteris paribus implicita en cual-
quier gercicio econométrico. En efecto, s las actuales tendencias econdémicas
continuaran, podrian generar progresivamente una mayor influencia de China® e
India en la politica internacional, 1o que automaticamente podria provocar reac-
ciones politicas procedentes de aquellos paises que perdieran influenciay status
economico y politico. De hecho, tales reacciones han empezado ya.

A lo largo de la historia del género humano, ningun poder hegemdnico (o
grupo de paises lideres) ha cedido su poder a otros més dindmicos en términos

665 se tuvieran en cuenta los PIB per cépita (en términos de PPA) corrientes de EE.UU. y de
China, las poblaciones de esos dos paises y su ritmo evolutivo, los porcentajes corrientes de sus PIB
dedicados a gastos de defensa—cifras todas ellas publicadas por el Banco Mundial (2008) en World
Development Indicators- y los muy diferentes ritmos de crecimiento de estos dos paises, podria
deducirse mateméticamente que, si las actuales tendencias continuaran, en unos 30 afios China
superaria los gastos de defensa realizados entonces por EE.UU.
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econémicos y demograficos, sin reaccion alguna. Acciones perturbadoras en
asuntos econdmicos, y préacticas agresivas —-mas 0 menos explicitas— en el domi-
nio de la politica, basadas en la “ supremacia de los valores propios’ o en otros
pretextos ad hoc, pero principalmente conectadas con la defensa de sus propios
intereses, han sido instrumentos comunes utilizados por los paises mas relevan-
tes para el mantenimiento de posiciones privilegiadas.

Con €l colapso de la Unién Soviética, € anterior equilibrio politico interna-
ciona desaparecié. Esto dio aparentemente’” a los EE.UU. la oportunidad de
transformarse en un nuevo poder hegemdénico mundial®. En coherencia con €
nuevo papel asumido, y en ausencia de otros poderes compensatorios, la politica
internacional de los EE.UU. devino —de acuerdo con lo esperable en las nuevas
circunstancias politicas— mucho mas unilateral, en particular en los primeros
anos ddl siglo xx1 (etapa-Bush y comienzo de la guerra de Irak).

Sorprendentemente, este modo arriesgado de hacer politicainternacional en el
actual contexto mundial, havenido contando en Occidente cada vez con méas apo-
yos, incluyendo algunos miembros importantes de la Unién Europesf®. Ese reposi-
cionamiento de algunos miembros de la UE —claramente manifestado mediante e
apoyo a EE.UU. en sus paliticas unilaterales— es un indicador de la posible agru-
pacion futura de EE.UU. y la Union Europea para la defensa de sus intereses
comunes de cara a desplazamiento hacia Asia, ya en marcha, del centro de gra-
vedad de la economia mundial.

En ausencia de una efectiva gobernacion democrética global, o0 a menos en
ausencia de poderes compensatorios, unilateralismo y agrupacion selectiva de
minorias poderosas podria conducir a abusos econdmicos y politicos. En tal con-
texto, es posible que cuaquier nacién (o grupo de ellas) que apareciera como una
amenazaal estilo de vida occidental, debido a sus éxitos econdmicos comparados,
podria transformarse en objetivo de acciones econdmicas o incluso politicas.

67 Aunque en posesion del més importante stock de Armas de Destruccion Masiva (ADM), y dis-
poniendo del gjército tecnol égicamente mas desarrollado, €l volumen del factor humano (personal)
en € servicio militar delos EE.UU. es claramente insuficiente para gjercer de policiadel mundo (por
si mismo o en pequefias coaliciones), como ha quedado probado en el caso de la guerra de Irak.
Adicionalmente, los votantes americanos ni desean volver al servicio militar obligatorio ni gastar
dinero en guerras de larga duracion.

68Desde nuestra perspectiva, la existencia de poderes compensatorios es una premisa funda-
mental para € futuro desarrollo de una democracia global. En economia la ausencia de poderes
compensatorios conduce a la formacion de monopolios abusivos, y en politica a comportamientos
autoritarios. Cualquier argumentacion ad hoc contra este principio es pura demagogia. V éase aeste
respecto Hirschleifer, J. (1993) “The dark side of strength”. www.eumed.net.

690bsérvese que EE.UU., la Unidn Europeayy € resto de paises desarrollados occidentales tan
solo suman el 16% de la poblacion del planeta.
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Ha de hacerse notar que eventuales acciones defensivas en el plano econémico
—basi camente acciones neo-proteccionistas, etc.— implementadas por Occidente, no
s0lo serian injustas sino también miopes. Injustas porque en tal caso esfuerzos de
dos o tres generaciones de modestos ciudadanos de China, India, 0 de otros paises,
paramejorar significativamente € nivel de vida de sus familias, resultarian traicio-
nados una vez mas; traicion que vendria de aquellos que, después de predicar las
bondades del comercio libre durante décadas, cerrarian finalmente sus economias
s empezaran a perder en € “juego de libertad comercia” por elos iniciado. Y
miope porque e rgpido crecimiento esperable de China e India en las proximas
décadas podria mejorar significativamente el bienestar econémico del planeta; y a
largo plazo también e de Occidente.

Consecuentemente, el futuro econdmico de China e India no solo dependera
de la evolucién de sus pardmetros internos —seguin lo explicado anteriormente—
sino también de sus capacidades para desarrollar estrategias politicas en € juego
de poder global. Basicamente mediante lapromocion inicial del multilateralismo
afin de, finalmente, democratizar la ONU.

8. Sobrelos futurosroles de China e India en un mundo en globalizacién
8.1. Nueva estructura internacional para el anélisis politico

Laexperiencia del mundo en el dltimo cuarto del siglo xx —en €l que €l capi-
talismo haido ganando terreno progresivamente mientras la democracia nacional
como sistema fundamental para la gobernacién de las naciones también se ha
extendido paulatinamente— sugiere que, frente a ciertos andlisis y conclusiones
superficiales, la mutua dependencia entre capitalismo y democracia no ha sido
tan simétrica como se ha venido suponiendo durante décadas en Occidente.

Es cierto que la democracia requiere —para su sostenibilidad— mercados libres
para la asignacion eficiente de la mayor parte de |0s recursos’; pero también lo es
que una economia con muchos mercados libres puede sobrevivir durante mucho
tiempo sin gobernacion democrética. De hecho, € mundo actua contiene muchos
mercados libres y globales mientras politicamente funciona (aunque ciertamente

"OMercados libres casi generalizados (o muy extendidos) complementados con intervenciones
publicas para la correccion de sus fallos econdmicos o sociales, y resultantes en clases medias
mayoritarias, suelen generar unadistribucién de larenta—allamada equidad inducida por “un capi-
talismo sostenible”— que es mucho mas neutral que cualquier otra distribucion de larentainducida
politicamente. Nétese que cualquier re-asignacion politica de los ingresos —si es importante en tér-
minos relativos— tendera a socavar la democracia o a evitar su llegada.
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mal) sin la existencia de una democracia global. Obsérvese que la actual ONU
como supuesto érgano para la gobernacion global no es democrético™.

Debe subrayarse que € capitalismo ha devenido global 2 en las Ultimas décadas
mientras ha permanecido combinado con (ineficientes) estructuras nacionales de
poder. Esto ha creado significativas disfunciones en relacion con la politica econé-
mica practicada, siempre desarrollada de modo nacional y fragmentario. Pero esta
deficiencia es tan solo un caso particular. De hecho, la aparicion de nuevos proble-
mas de naturaleza global esta reclamando desde hace afios una indispensable
gobernacién democrética planetaria. Tales problemas se refieren a la provision
comun de los llamados bienes publicos globales (paz, seguridad, proteccion del
medio-ambiente global, exploracion del mar y del espacio, regulacion econémica
globd, etc.) y alacorreccion de externalidades globales (en € campo de los recur-
sos haturales, etc.).

Es genera mente aceptado que lademocracia es un sistema politico integral para,
entre otras cosas, suministrar bienes publicosy corregir efectos externos (externali-
dades) con legitimidad democrética (a niveles local, nacional, regional, y global).
Obsérvese a este respecto que, actualmente, los Ilamados paises democréticos y
economicamente mas desarrollados del mundo se encuentran a mitad de camino
hacia la democratizacion total, no considerando —porgue no les conviene— la nece-
sidad de la provisién democrética de |os bienes publicos globales. Otros paises, en
cambio apenas han iniciado e camino hacia la democratizacion nacional. Ambos,
los primeros y los segundos —entre los Ultimos, China— tendran que hacer signifi-
cativos esfuerzos para hacer del mundo un lugar sostenible; en particular los paises
occidentales lideres, que finalmente se veran forzados a abandonar su actual poder
global no-democrético en favor de un cuerpo parala gobernacion democrética glo-
bal 73 provisto de legitimidad democrética: una nueva ONU democratica, que final-
mente funcionaré en beneficio de todos.

"1Uno suele escuchar a veces que las resoluciones de la actual ONU conforman la legalidad
internacional, y es cierto; pero ha de afirmarse categéricamente que tal legalidad carece de legiti-
midad democraética.

72De hecho ese capitalismo se ha transformado tan solo en semi-global porque algunos de sus
mercados més importantes —como €l laboral— permanecen aun segmentados.

3Nétese que esa llamada “gobernacion global”, que es una expresion actualmente muy de
moda en Occidente, significa“fundamentalmente” —para |os paises occidentales poderosos- que la
provision de bienes publicos globales deberia ser decidida por un aristocréatico grupo de paises, los
mas desarrollados y “culturalmente” méas avanzados, y no democréticamente por todas las nacio-
nes del mundo.
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8.2. Fundamentos de una nueva ONU democratica y democratizacion de China

En d contexto de un mundo que, para sobrevivir, tendra que resolver necesa
riamente ciertos problemas globales —que demandan soluciones globales dotadas
de legitimidad democrética global— ha de considerase que s China e India quisie-
ran alcanzar las actuales expectativas econdmicas que muchos observadores les
asignan, tendrian que evitar cualesquiera acciones perturbadoras (econdémicas o
politicas) provenientes de los poderes globales actuaes. Consiguientemente, afin
de proteger su futuro econdmico, estos dos paises deberian promover junto con
otros—- lademocratizacion de la actual y obsoleta ONU74; una democratizacién que,
teniendo en cuenta sus poblaciones, dotaria de ventaja democréticaa Chinae India.

Indudablemente, € Unico modo de desactivar la actualmente no democrética—y
aveces injusta— provision de bienes publicos, o la correccidn (o no-correccion) de
las externalidades globales, es la creacion de una nueva ONU democrética, dotada
de supremacia sobre los parlamentos nacionales en relacion con las materias glo-
bales adudidas. Si esa creacion se hiciera efectiva, acciones unilaterales o en peque-
fas coaliciones de paises desarrollados™ (gjenas a la voluntad general de la ONU)
contra ciertos paises emergentes —en particular contra China e India— serian consi-
deradas como egoistas y no democréticas, y por consiguiente condenadas.

Dicho lo anterior, cabria preguntarse a continuacion si las naciones mas pode-
rosas de Occidente renunciaran (0 no) a su poder individual actual en relacion con
la provision de bienes publicos globales, etc., y se someterén (o no) a control de
un cuerpo democratico global: una nuevay democrética ONU.

Indudablemente, una fuente elemental de critica a la creacion de una ONU
democrética, vendria de |os paises occidentales, 10s que probablemente no admi-
tirian que paises no democraticos a nivel nacional —fundamentalmente China—
formaran parte de esta nueva ONU. Y ello porque en su opinion, los “represen-
tantes’ de esos paises carecerian de legitimidad democratica naciona para €l
gjercicio de la representacion de sus paises en la nueva ONU.

74Es obvio que para poder promover la democratizacion de la ONU, China deberia obligatoria
y previamente promover su propia democratizacion.

7SNdtese que, en su conjunto, los paises occidentales con derecho de veto en la actual ONU
(EE.UU., Reino Unido y Francia) y ciertos paises seguidores (basicamente paises de la UE méas
Canad4, Australiay Nueva Zelanda) suelen decir que sus opiniones y acciones en relacién con la
provision de bienes publicos globales y la correccidn de las externalidades comunes son los de la
“comunidad internacional”; y ello aun cuando ellos solo representan, como maximo, al 16% de la
poblacion total del planeta, y aun cuando en muchas ocasionesignoran a resto (el 84% de la pobla-
cién total del mundo vive en paises en desarrollo, y €l 36% en China e India).
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Aungue, aparentemente, este argumento basado en la falta de representativi-
dad nacional podria ser considerado como racional desde una perspectiva demo-
crética, la realidad es que tal argumento no es valido a escala global por las
siguientes dos razones: 1) la primera de ellas porque tal argumento deriva de una
interpretacion incorrecta en relacion con lo que es una sociedad democratica; en
efecto, aguellos que defienden esta posicién confunden su comportamiento
democrético nacional con comportamientos demaocraticos globales, a los que a
menudo no suelen gjustarse, mientras proveen (o desconsideran) bienes pablicos
globales sin representatividad global alguna; y 2) la segunda, que deriva de la
urgencia en la resolucion de serias amenazas para la supervivencia del genero
humano (basicamente cambio climatico y administracion de |0s recursos natura-
les). De hecho, el argumento de la urgencia, conectado con la imposibilidad de
una provision legitima y eficaz de los bienes publicos globales o la correccién
legitima y eficaz de las externalidades comunes™, individualmente por parte de
las naciones o incluso mediante tratados internacionales, deberiallevar ala acep-
tacién de casi todos |os paises como miembros de una nueva ONU democrética.

Pequefios paises”” sin democracia interna podrian adquirir una legitimidad
transitoria para su participacion en lanueva ONU si se comportaran democrética
mente a escalaglobal. Obsérvese que—si asi fuera acordado— cualquier pais, nacio-
nalmente democratico o no, aceptado como miembro de la nueva ONU, podria
perder su status de miembro s se comportara inaceptablemente a escala global; es
decir s rechazara 0 no cumpliera con las resoluciones de laAsamblea General 787,

76N osotros creemos que en el caso de existencia de una ONU democrética, |os bienes pliblicos
y las externalidades globales serian maés eficientemente provistos o corregidas que en la situacion
actual; y esto con independencia de la falta de legitimidad democrética nacional de los represen-
tantes de los paises miembros “no democréticos’. Con la mayor probabilidad, estos paises no
democréticos, con intereses divergentes en multiples asuntos, podrian actuar de modo mas bien
independiente —en esa nueva y democréatica ONU- en relacion con la solucion de problemas glo-
bales (comunes). Esto significa que estos paises apoyarian en general soluciones racionales para
asuntos globales, como ha quedado ya probado por la experiencia pasada en la Asamblea General
de laactual ONU.

TPaises no democréticos con (por €emplo) menos de 65-100 millones de habitantes —repre-
sentando como méximo al 1-1,5% del total de la poblacion del planeta— podrian ser aceptables
como miembros de una ONU democrética, porque sus raices nacionales no-democréticas quedari-
an diluidas en la nueva Asamblea General. Por supuesto que €l caso de China (como los de otros
paises grandes no democréticos) seria muy diferente porque su entrada como miembro distorsio-
naria todo €l sistema de representacion en la nueva ONU democrética. No puede olvidarse que
China es un pais que, de acuerdo con su poblacion relativa, deberia tener en torno a un 20% de
representacion popular en la nueva ONU, en tanto que si no se democratizara, estaria “ representa-
da” por miembros del PCC sin ninglin mandato popular.

78Aun més, es probable que la participacion en la nueva ONU de (pequefios) paises no demo-
créticos, o de paises en transicion, estimule sus procesos de democratizacion interna, como ha ocu-
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Nétese sin embargo, que China—como otros paises grandes no democréticos—
serian casos particulares. En este sentido es claro que para favorecer la creacion
de una nueva ONU democrética, la anterior democratizacion de China es indis-
pensable. Indudablemente, con China democratizada y con una democracia méas
maduray racional en India, la creacion de una nueva ONU —algo muy convenien-
te para esos dos paises y para € mundo en su conjunto— seria casi automéatica en
las actuales condiciones de no-sostenibilidad global. En tal contexto, los actual-
mente auto-nombrados “ representantes de la comunidad internacional” tendrian
gue adaptarse necesariamente a la nueva realidad.

Consecuentemente, si China e India quisieran proteger su futuro econémicoy
politico contra eventual es acciones unilaterales o en pequefias coaliciones de los
actuales “ arbitros del planeta’, tendrian que promover una nueva ONU democra
tica. Pero eso no sera posible si China no se transforma previamente en una
democracia mas 0 menos convencional (nétese asimismo que, aunque India se ha
mantenido democrética desde su creacion como estado, continla siendo una
democracia defectuosa debido a sus grandes niveles de analfabetismo y a la
supervivencia féctica de su estructura socia de castas).

9. Contenido del libro

A fin de analizar rigurosamente las posibilidades de China e India de trans-
formarse en poderes econémicos globales —como algunas proyecciones econé-
micas han sugerido— se comenzara (Capitul o 2) con una breve presentacion delos
fundamentos (teorias) del crecimiento y del desarrollo econémico de las nacio-
nes. Esas teorias, avaladas por la experiencia, permitiran identificar las causas
agregadas del reciente éxito econémico de China y de los actuales problemas
subyacentes de su economia. De modo ana ogo, esas teorias también permitiran
detectar |os desafios actuales que la economia de India tendra que superar a fin
de elevar de modo sostenido su actual tasa de crecimiento econdémico potencial;

rrido alo largo de los Gltimos 60 afios, en los que muchos de ellos comenzaron a organizar regu-
larmente elecciones generales. Notese que desde 1980, de acuerdo con el Programa de Desarrollo
delas actuales NU (UNDP), 81 paises han dado significativos pasos politicos haciala democracia.
En nuestros dias 140 paises, de los alrededor de 200 existentes en €l mundo, celebran regularmen-
te elecciones multipartidarias. Vide UN Development Program (2002:10) Human Development
Report 2002.

Ndtese que, histéricamente, algunos paises democréticos a escala nacional han incumplido
reiteradamente ciertas resoluciones de laAsamblea General de la ONU. Realmente, esos han sido
casos de gran incoherencia con los principios democréticos que Occidente siempre ha dicho
defender.
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y elo afin de diviar lo més rdpidamente posible el problema de su voluminosa
pobreza.

Después de conocer |os rasgos tedricos mas importantes del proceso de creci-
miento, se entrara sucesivamente (Capitulos 3 'y 4) en la descripcion de las poli-
ticas econdmicas aplicadas en China e India en los dltimos 60 afios, glosandose
tanto las que fueron exitosas como las incorrectas. Después de eso, se dara cuen-
ta de la reciente gjecutoria econémica de China e India en un contexto global
(Capitulo 5), con especial referenciaala evolucién de su PIB, demografiay PIB
per capita. También se tratard en este capitulo de la evolucion del comercio inter-
nacional de esos dos paisesy de las regiones que China e Indialideran, asi como
la de sus mercados laborales y la de sus fuentes de financiacion internay exter-
na. También se revisaran algunos problemas poaliticos adicional es de esos dos pai-
ses, sugiriéndose algunas ideas paralaimplementacion de ciertas correcciones en
determinadas areas econdmicas.

Mas adelante (Capitulo 6), se entrara en un gjercicio prospectivo, tratando de
imaginar los problemas con los que, alo largo de las primeras décadas del siglo
xx1, China e India podrian enfrentarse; y ello afin de reflexionar sobre las barre-
ras econodmicas o politicas que ciertos poderes externos podrian erigir para limi-
tar la velocidad de su progreso econdmico.

También se describiran las posibles estrategias que China e India podrian
adoptar en el medio y largo plazo, en particular lareferida ala promocién de una
nueva ONU democratica que, sin duda, protegeria sus expectativas; empefio que,
por supuesto, requeriria la democratizacion previa de China. Finamente, en €l
ultimo capitulo (Capitulo 7) se hard un resumen de los principales hallazgos y
conclusiones.



